( e GUIA - ANTES DE ASSINAR

Vai contratar uma

O checklist de 12 pontos pra nao pagar
6 meses por promessa.

Growth, marketing ou comunicacao — a
entrevista certa corta o risco antes do contrato.
Arrasta.
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[ e ETAPA 81 - DEVER DE CASA J 02/07

01 Defina o resultado que vocé quer comprar.

"Mais vendas" nao é meta. "30 leads qualificados por més" é.

02 Chegue com os seus humeros ha mao.

CAC, ticket médio, margem e conversao. Sem isso, toda promessa
parece boa.

03 Busque referéncia fora do site deles.

Case publicado é vitrine. Cliente real conta o que doeu.
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[ e ETAPA 82 - NA ENTREVISTA J 03/07

['4 "Como vocés vao aprender o meu negocio?"

Sem diagndstico profundo, vocé recebe o playbook reciclado de
outro cliente.

05 "0 que medimos em 90 dias — e onde?"

Quem entrega aponta métrica, prazo e ferramenta antes de falar de
preco.

ns "Quem executa no dia a dia?"

Quem vende é o socio; quem opera pode ser o estagiario. Exija
conhecer o time real.
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| @ ETAPA 83 - RED FLAGS | 04/07
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Resultado garantido em contrato.

Garantia em mercado cheio de variavel é isca de venda.

Preco fechado antes do diagnéstico.

Se o preco sai antes das perguntas, o servico é de prateleira.

Fidelidade longa com multa pesada.

Quem precisa te prender no contrato ndo confia na prdpria entrega.
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e ETAPA 84 + 0 CONTRATO 05/07

10 Comece por um piloto de 90 dias.

Escopo curto, meta clara e renovacao so se entregar.

“ Reuniao quinzenal com dado na mesa.

Report que so6 fala de curtida e alcance esconde o que importa:
venda.

12 Meta escrita: nome, niumero e data.

E o combinado do que acontece se nao bater. Tudo no contrato.
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[ e A REGRA DE OURO ] 06/07

Agéncia boa ndo vende
post.

VENDE PROGESSO.

Se a reuniao inteira foi sobre criativo e ninguém
perguntou do seu CAC, da sua margem e do
seu funil — sai correndo.
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[ e 0 PROXIMO PASSO J

Vai entrevistar uma

agéncia?
UIA.

Salva o post e faz os 12 pontos na reuniao. Quer
a versao completa em PDF, com o que ouvir em

cada resposta?

COMENTA "AGENCIA" -




